


LO QUE MI NEGOCIO NECESITA

Las necesidades de una empresa o negocio
dependerd de cada momento o etapa que esta
se encuentre, desde la constitucion,
crecimiento, expansion.

Para un negocio sus necesidades basicas estan
relacionadas con las siguientes funciones:

Plan estratégico: Dirigird su negocio de forma consistente
y coherente, donde se planteen todas las preguntas de
direccionamiento en valor agregado al mercado,
sostenibilidad, competencia, innovacién y su visién a

largo plazo.

Proceso de toma de decisiones: Toma decisiones
basadas en los conceptos emitidos por sus contadores
y abogados, area financiera, comercial y organizacional y

analiza todo los escenarios posibles.

Polfticas: Un proceso debidamente escrito haré que tus
procesos se cumplen sin excusas.

Estrategia con sus proveedores: Es importante realizar un
analisis estratégico de los proveedores de bienes/servicios

dado que los niveles de compra pueden beneficiar a tu
negocio
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/NECESITO SOCIOS?.



¢NECESITO SOCIOS?.

Muchos negocios nacen de la idea, la pasion, el trabajo y
los ahorros de un solo emprendedor.

Pero a medida que la empresa crece, enfrentar en solitario
los retos del dia a dia puede resultar no solo agobiante,
sino peligroso para el futuro de la organizacién y hasta
para nuestra salud.

¢CUANDO ES HORA DE BUSCAR UN SOCIO?
(CUALES SON LAS SENALES?
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SENALES QUE NECESITAS UN SOCIO

Ya no puedes tomar todas
las decisiones importantes
Necesitas capital
Te sientes solo y
desalentado
Te quedaste sin contactos

No sabes cé6mo enfrentar la
transformacion de tu sector
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SENALES QUE NECESITAS UN SOCIO

La seleccién

Busca siempre el mejor talento

La familia y los negocios no suelen ser compatibles
Define bien el tipo de socio

Tolerancia y confianza

Dejar todo por escrito

Busca a alguien con competencias que a ti te falten
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PARA REFLEXIONAR

“El éxito para contratar a las personas adecuadas es

este; busca gente que quiera cambiar el mundo”




