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1. DATOS GENERALES

Moédulo: Emprendimiento e Innovacién

Horas del Mddulo de capacitacién: 20 horas
10 horas de sincronicas
10 horas de asincronicas

Instructor: MSc. Andrés Avila C.

2. DESCRIPCION Y OBJETIVOS DE LA CAPACITACION

2.1. Importancia de la capacitacion.

La importancia de esta capacitacion radica en proveer al participante de los conocimientos
necesarios para dar impulso a su idea de negocio/emprendimiento.

Conocer cudles son las habilidades y capacidades que caracterizan a los emprendedores,
sirve para comprender que existen habilidades intrinsecas en las personas.

Todo el mundo posee una serie de habilidades y destrezas importantes que lo destaca en
el campo profesional, muchas de ellas son innatas y otras van perfeccionandose en el
transcurso de la vida.

2.2. Resultados esperados en los participantes capacitados.

Al final del ciclo de “Emprendimiento e Innovacion I” los participantes estaran en la
capacidad de:

e Identificar sus habilidades como una persona emprendedora.
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e Determinar su idea de negocio.

e Proveer una solucion generada por su emprendimiento.

e Conocer el segmento del mercado (publico idéneo) para su emprendimiento.
e Disefiar una propuesta de valor para su negocio.

2.3. ¢Por qué es importante y como contribuye esta capacitacion con la formacién
integral del capacitado?

La importancia de la capacitacion va mas all& del desarrollo de habilidades especificas.
El hecho de que una persona tenga mas herramientas para ser exitoso, fortalece su
confianza y su motivacion en el trabajo.

3. CONTENIDO

CANTIDAD TEMARIO HORAS DlAS
Tema 1 HABILIDADES DE UNA PERSONA EMPRENDEDORA 1 Lunes 13

Tema 2 EN BUSCA DE MIS HABILIDADES COMO EMPRENDEDOR| 0,5 Lunes 13

Tema 3 LA IDEA DE NEGICIO 1,5 Martes 14

Tema 4 SEGMENTO DE MERCADO. ¢ Quién ES MI CLIENTE? I Miércoles 15
Tema 5 PROPUESTA DE VALOR 1,5 Migrcoles 15 - lueves 16
Tema 6 RELACION CON LOS CLIENTES 0,5 Jueves 16

Tema 7 FIDELIZACION CON LOS CLIENTES 1 Lunes 20

Tema 8 CAMALES DE DISTRIBUCION 0.5 Lunes 20

Tema 9 ENTREGA DE MI PRODUCTO/SERVICIO 0,5 Martes 21

Tema 10 FUNCION PRINCIPALE DE MI ESPRESA 1 Martes 21

Tema 11 QUE ES LO QUE MI NEGOCIO NECESITA 0,5 Miércoles 22
Tema 12 ¢ NECESITO SOCIOS? LA SELECCION 0,5 Miércoles 22

4. SISTEMA DE EVALUACION

4.1. Desglose de evaluacion

La evaluacion se realiza tomando en cuenta los siguientes pardmetros:

Asistencia: Se debe asistir al 70% de todas las sesiones de la clase.
(10 horas tedricas/sincronicas)

Trabajo: Se realizara un trabajo final en base a los conocimientos difundidos a lo largo
de la capacitacion.
(10 horas préacticas/asincronicas)
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4.2.Metodologia

El capacitador presentard el contenido de cada uno de los capitulos establecidos.
Se realizara un trabajo final el cual tendra un plazo para poder entregarlo.
Se hara referencia bibliografia establecida.
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